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italienischen-schweinezuchtbetrieben/
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Was können wir in unserer 
Branche besser machen?

Eigene Haustür.
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1. Einhalten der gesetzlichen Pflichten. 

Einhaltung Klimaschutzgesetzt. 

ESG Reporting. 

ETS-Handel.ESG. Warum?
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1. Einhalten der gesetzlichen Pflichten. 

2. Einhaltung Klimaschutzgesetzt. 

3. ESG Reporting. 

4. ETS-Handel.

Spielregeln



1. Wertempfinden für die Zukunft.

2. Einhaltung des 1,5° Ziels.

3. Erhalten der Artenvielfalt.

ESG. Warum?
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Motivation



Produzent

kein
"Greenwashing"

kein extra 
"Reibach“
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Lieferkette. Wie?
Transparenz + Zuverlässigkeit = Vertrauen



• D34mm x 1,5mm Präz Rohr
• Mulde aus 1mm Stahlblech
• Abstützungen aus Flachstahl
• Stahlfelge
• Abmaß 1.530 x 590 x 655mm
• Holzgriffe und Gummibereifung
• Gewicht: 17,0kg

Experiment. Selbsttest?
Capito Schubkarre EUROCAR 100 Liter, LUKU, montiert

Durchschnittspreis VK = 200€
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0%40%60%80%100% 20%

Handelspreis-Spread bei IDEALO 168€ bis 219€



www.menti.com
Code:  21 09   74 91     

Wieviel  €  würden Sie 
für eine 60%ige CO2-
Optimierung ausgeben?

Experiment. Selbsttest?

http://www.menti.com/


Bitte eine 2. Session im 
Web-Browser öffnen:
www.mentimeter.com

Hier muss ich mich vorher
(in der Mittagspause) mit meinem User 
anmelden, um die Ergbnisse der Umfrage zu
zeigen.

So sieht es dann aus:

http://www.mentimeter.com/


Wenn der Endkunde die Wahl hat?

Entscheidet er sich

für das „grünere“ Produkt?

für das Klima?

für die Zukunft?
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Erkenntnis.
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Appell. Was wir brauchen!
Verständnis und Zahlungsbereitschaft in der Lieferkette entsteht durch…

1. Vollständige 

Fußabdrücke der 

Produkte.

2. Ergänzt mit Info zur 

„Zusätzlichkeit“ ?

3. Nachvollziehbar 

errechnet -

standardisiert 

dargestellt.

4. Transparent und 

sicher abgelegt.

5. Fair in der Lieferkette 

bepreist.
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Einladung. Stahlkompass und DMP
Wenn Sie mehr wissen wollen…
Wenn Sie mehr zu den Stahlo Lösungen wissen wollen…



Trusted 
Excellence
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Stefan Grüll


